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Термины и определения 
 «Баннер» — графический рекламный блок, содержащий гиперссылку на сайт Компании и 

размещаемый Представляющим брокером на веб-страницах для привлечения Клиентов. 

 «Веб-сайт Компании» — www.alpari.com или иной сайт (доменное имя), принадлежащий 

Компании и используемый ею в целях привлечения и информирования клиентов, на котором 

размещен настоящий Регламент. 

 «Клиент ПБ» — Клиент Компании, находящийся в партнерской группе ПБ. 

 «Партнерская группа» — группа Клиентов, привлеченных ПБ в соответствии с п. 3.1 и 3.2 

настоящего Регламента. 

 «Партнерский Cookie» — файл, который сохраняется в браузере пользователя на 360 дней при 

посещении пользователем сайтов Компании по Реферальной ссылке ПБ.  

 «Партнерский кабинет» — набор сервисов для ведения Представляющим Брокером 

деятельности, доступный по адресу https://partner.alpari.com/ или по другому адресу 

(корневому доменному имени), принадлежащему и используемому Компанией, по которому 

доступен указанный набор сервисов.  

 «Партнерский счет ПБ» — специальная учетная запись, открываемая для ПБ в соответствии с 

выбранной схемой вознаграждения и служащая только для учета клиентов в партнерской 

группе ПБ и рассчитанных вознаграждений ПБ по выбранной схеме вознаграждения. 

 «Кошелек партнера» — специальный тип счета, открываемый для ПБ и предназначенный для 

зачисления рассчитанного вознаграждения ПБ. 

 «Представляющий брокер», «ПБ» — физическое или юридическое лицо, имеющее один или 

несколько партнерских счетов ПБ, осуществляющее привлечение Клиентов в Компанию и 

действующее на основании настоящего Регламента. 

 «Редирект» — автоматическое перенаправление пользователя с текущей веб-страницы на 

другую страницу или сайт.  

 «Реферальная ссылка» — ссылка на сайт Компании, содержащая уникальный 

идентификационный номер ПБ и размещаемая ПБ для привлечения Клиентов.   

 «Схема вознаграждения» — набор условий, представленный в Приложениях к настоящему 

регламенту и описывающий логику расчета вознаграждения ПБ. 

 «Холд» — количество дней от момента регистрации Клиента ПБ. Под одним днем для расчета 

срока холда подразумевается 24 часа. 

1. Общие положения 
1.1. Размещение настоящего Регламента на Веб-сайте Компании признается как направление 
предложения (оферты) со стороны Компании вступить в договорные отношения на условиях, 
указанных в настоящем Регламенте, с лицом, которым будет принято (акцептовано) настоящее 
предложение (далее — Оферта). 

1.2. Оферта адресована ограниченному кругу лиц — действительным (активированным) в момент 
акцепта оферты Клиентам Компании, которые соответствуют условиям пункта 1 Приложения № 1 к 
настоящему Регламенту. Термины и определения Клиентского соглашения применимы к настоящему 
Регламенту. 

1.3. Договорные отношения возникают с момента ответа лица о принятии предложения Компании 
заключить договор (акцепта Оферты) на условиях и в порядке, указанном в настоящем Регламенте. С 
момента акцепта Оферты такое лицо именуется Представляющим брокером (далее — ПБ). Условия 
настоящего Регламента являются обязательными для каждого ПБ с момента принятия условий 
настоящего Регламента. Настоящий Регламент содержит все условия, регулирующие отношения между 
Компанией и ПБ. Приложения к настоящему Регламенту являются неотъемлемой частью Регламента. 

1.4. Оферта является действительной для акцепта на приведенных в настоящем Регламенте условиях 
с момента публикации на Веб-сайте Компании и до момента отзыва Оферты Компанией либо 
изложения Оферты в новой редакции. 

http://www.alpari.com/
https://partner.alpari.com/
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1.5. Оферта может быть в любой момент отозвана решением Компании путем размещения на Веб-
сайте Компании извещения об отзыве Оферты и с момента такого извещения, или извещения о 
вступлении в силу новой редакции Регламента с момента вступления в силу этой новой редакции 
Регламента. 

1.6. Стороны обязуются следовать положениям, указанным в настоящем Регламенте и Клиентском 
соглашении, если иное не оговорено в дополнительном соглашении к настоящему Регламенту и не 
закреплено подписью сторон по обоюдному согласию. 

2. Начало сотрудничества 
2.1. Для акцепта Оферты лицо, которому направлена Оферта, должно совершить следующие действия 
(в совокупности): 

2.1.1. ознакомиться с условиями настоящего Регламента, Соглашения о конфиденциальности и 
Уведомления о Рисках; 

2.1.2. принять все условия настоящего Регламента, Соглашения о конфиденциальности и 
Уведомления о Рисках; 

2.1.3. войти в Партнерский кабинет и отметить пункты в диалоговом окне об ознакомлении, 
согласии и принятии условий Регламента, условий Соглашения о конфиденциальности и 
условий Уведомления о Рисках; 

2.1.4. после совершения действий, указанных в пп. 2.1.1–2.1.3, предоставить (загрузить) по 
запросу (уведомлению) Компании документы для идентификации лица, определения статуса 
лица, подтверждения полномочий лица или его представителя и иных документов, перечень 
которых определяется Компанией по своему усмотрению. 

2.2. До момента выплаты вознаграждений ПБ-физическое лицо обязан загрузить отсканированную 
копию паспорта в Личном кабинете или в Партнерском кабинете. Компания производит перечисление 
на кошелек партнера ПБ расчетных вознаграждений только после того, как получит копию документа 
и подтвердит соответствие указанных при регистрации данных и только в течение срока действия 
предоставленного документа. Сообщение, подтверждающее получение документа и содержащихся в 
нем данных, направляется сотрудниками Компании на адрес электронной почты ПБ, указанный в 
анкете при регистрации. 

2.3. После принятия и подтверждения сотрудниками Компании документов, указанных в пунктах 2.2 и 
2.1.4 настоящего Регламента, счет ПБ становится активным. Сообщение об активации счета 
направляется ПБ сотрудниками Компании на адрес электронной почты ПБ, указанный в анкете 
регистрации Клиента. 

2.4. Регистрируясь в качестве ПБ, физическое лицо подтверждает наличие необходимой 
дееспособности и отсутствие каких-либо ограничений для совершения всех действий, связанных с 
деятельностью ПБ. 

2.5. С момента принятия условий настоящего Регламента ПБ от своего имени имеет право: 

2.5.1. осуществлять рекламную деятельность в интересах Компании; 

2.5.2. проводить направленные на привлечение новых Клиентов в Компанию мероприятия, не 
противоречащие законодательству страны проживания или страны, в которой проводятся 
мероприятия; 

2.5.3. информировать новых Клиентов о сфере деятельности и услугах, предлагаемых 
Компанией, о конкурентных преимуществах Компании и иных условиях; 

2.5.4. доводить до сведения новых Клиентов всю необходимую информацию о Компании, 
включая адреса и контактные реквизиты Компании, общие и специальные условия оказания 
услуг и предоставления сервиса; 
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2.5.5. знакомить новых Клиентов с Веб-сайтом Компании и его структурой, ссылаться на 
документы и информацию, размещенную на этом сайте, и разъяснять ее. 

3. Порядок привлечения клиентов 
3.1. Клиент попадает в партнерскую группу ПБ при условии, что он впервые регистрируется в 
качестве Клиента Компании и при соблюдении одного из следующих условий: 

3.1.1. при заполнении онлайн-анкеты Клиент указывает в соответствующем поле номер 
партнерского счета ПБ; 

3.1.2. перед регистрацией Личного кабинета Клиент перешел на Веб-сайт Компании по 
реферальной ссылке партнера. 

3.2. Перевод Клиента в партнерскую группу ПБ осуществляется на усмотрение Компании и возможен 
только при выполнении всех условий, перечисленных в п.п. 3.2.1-3.2.3., при этом Компания вправе 
отказать в переводе клиента без объяснения причин.  

3.2.1. Клиент должен направить Компании запрос на добавление в партнерскую группу ПБ c 
адреса электронной почты, указанного в его Личном кабинете, на адрес partner@alpari.com; 

3.2.2. суммарный баланс на счетах клиента на момент рассмотрения Компанией запроса не 
должен превышать 100 USD; 

3.2.3. перевод Клиента в партнерскую группу ПБ возможен только в случае, если в течение 3 
месяцев до дня рассмотрения Компанией запроса клиент не вносил платежи на счета своего 
Личного кабинета. 

3.3. Компания не несет ответственность в случае удаления Партнерского Cookie из памяти браузера 
пользователя (или невозможности сохранения Партнерского Cookie в памяти браузера пользователя) 
до регистрации Личного кабинета вследствие любых предпринятых не на стороне Компании действий 
и не добавляет таких пользователей в партнерскую группу ПБ. 

3.4. ПБ имеет возможность использовать одну или несколько схем вознаграждения, при этом за 
каждого привлеченного Клиента ПБ может быть применена только одна схема вознаграждения 

3.5. В Партнерскую группу ПБ не могут быть добавлены: 

3.5.1. собственный Личный кабинет ПБ; 

3.5.2. родственники ПБ (Супруги и сожители, родители, дети, дедушки и бабушки, внуки, сестры 
и братья). Компания определяет родственную связь на основании частичного или полного 
совпадения личных данных ПБ и Клиента ПБ - таких, как паспортные данные, адрес, а также 
свидетельства ПБ и Клиента ПБ; 

3.5.3. лица, уже имеющие ЛК / зарегистрированные Клиенты Компании, кроме как в случаях, 
предусмотренных п. 3.2 настоящего Регламента; 

3.5.4. аффилированные лица. Компания определяет аффилированность на основании 
совпадения IP-адресов, с которых ПБ и Клиент ПБ взаимодействуют с Компанией, контактных 
данных, а также свидетельств ПБ и Клиентов ПБ; 

3.5.5. фиктивные клиенты ПБ. Под фиктивными клиентами понимаются Клиенты ПБ, 
открывшие Личный кабинет с основной целью получения ПБ партнерского вознаграждения. 
Компания определяет Клиента ПБ как фиктивного:  

 при совпадении IP-адресов трех или более Клиентов ПБ с ПБ или между собой. 
Учитываются все IP адреса, с которых ПБ и/или Клиент ПБ взаимодействуют с Компанией; 

 на основании схожести показателей деятельности ПБ со средними показателями ранее 
доказанных случаев регистрации фиктивных Клиентов ПБ все Клиенты ПБ признаются 
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фиктивными; 

 в случае наличия существенных отклонений показателей ПБ от средних значений 
среди добросовестных ПБ, имеющих схожую специфику деятельности, все Клиенты ПБ 
признаются фиктивными; 

 при наличии свидетельств фиктивности Клиента ПБ от ПБ или клиентов;  

 при наличии других объективных характеристик фиктивности Клиента ПБ. 

3.6. Если ПБ – юридическое лицо, правила п. 3.5 Регламента распространяются на всех физических 
лиц, уполномоченных действовать от имени ПБ, учредителей ПБ, конечных бенефициаров. 

3.7. ПБ обязуется не использовать какие-либо виды недобросовестной рекламы для продвижения 
своей деятельности в Интернете. В частности, запрещается использовать: 

3.7.1. кукистаффинг, т. е. любые методы сохранения в браузере пользователей Партнерского 
Cookie, не предусматривающие осознанного и инициированного пользователем прямого 
перехода на Веб-сайты Компании по реферальной ссылке ПБ; 

3.7.2. не соответствующие правилам поисковых интернет-систем методы раскрутки, 
сознательное манипулирование результатами выдачи поисковых запросов и другие методы 
продвижения в Интернете, вводящие поисковую систему и пользователей поисковой системы в 
заблуждение; 

3.7.3. методы введения посетителя сайта в заблуждение путем заведомо ложного 
перенаправления посетителя сайта на другой интернет-ресурс или интернет-страницу; 

3.7.4. рекламу на сайтах, содержащих неправомерную информацию, порнографию, а также 
информацию, разжигающую межнациональные конфликты или расовую дискриминацию; 

3.7.5. массовые рассылки коммерческой, политической и иной рекламы (информации) или 
иного вида сообщений лицам, не выражавшим желания их получать; 

3.7.6. предложения частичной или полной компенсации клиентам затрат на спреды и другие 

комиссии брокера со стороны ПБ, а также других денежных выплат клиентам от ПБ, 

нарушающих требования п. 7.4.2 настоящего Регламента. 

3.7.7. рекламу, содержащую недостоверную информацию о предлагаемых услугах, а также 
сознательное нераскрытие Клиентам рисков; 

3.7.8. иное, что может нанести вред сложившемуся позитивному имиджу Компании; 

3.8. ПБ обязуется: 

3.8.1. не регистрировать и/или не использовать доменные имена, содержащие часть или целое 
слово Alpari или любой иной вариант написания этого слова, например: alpary, aplari, alapri и 
подобные; 

3.8.2. не использовать элементы дизайна Веб-сайта Компании, а также логотип Альпари и 
изображения, похожие на логотип Альпари до степени смешения, в качестве логотипа своего 
ресурса (включая фото профиля групп в социальных сетях); 

3.8.3. не регистрировать организацию и/или не использовать в наименовании уже 
существующей компании слово alpari, его часть или любой иной вариант написания этого слова, 
например: aplary, alapri и т. д. и т. п. 

3.9. ПБ обязуется не размещать рекламу по запросам, содержащим слова «Альпари», «Alpari», в 
системах контекстной рекламы Яндекс.Директ, Бегун, Google AdWords, баннерных сетях, интернет-
каталогах и т. п.  
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3.10. ПБ обязуется не использовать редиректы и иные формы принудительного перенаправления 
пользователей на Веб-сайт Компании.  

3.11. ПБ обязуется не вести прямую контекстную рекламу на Веб-сайт Компании в системах 

Яндекс.Директ, Бегун, Google AdWords и т. п. на территории Российской Федерации и Республики 

Беларусь. 

4. Ограничение ответственности 
4.1. Настоящий Регламент ни при каких условиях не представляет собой договор о создании 
Партнерства, совместного предприятия и/или взаимоотношения между работодателем и 
работниками. ПБ может осуществлять партнерскую деятельность и в рамках осуществления своей 
партнерской деятельности выступать в отношениях с третьими лицами только как Клиент Компании, 
являющийся ПБ (с учетом п. 5.3), и ни в каком ином качестве.  

4.2. Компания ни при каких условиях не несет ответственности: 

4.2.1. за любые действия ПБ, совершенные им с нарушением положений настоящего Регламента 
и/или Клиентского соглашения; 

4.2.2. за любые действия ПБ, совершенные им за пределами полномочий, предоставленных 
Компанией; 

4.2.3. за любой ущерб, причиненный ПБ любым третьим лицам; 

4.2.4. в случае предъявления ПБ претензий вследствие нарушения им п. 3.1 настоящего 
Регламента; 

4.3. Во избежание любых сомнений и без исключений ПБ всегда и при любых условиях выступает 
исключительно от своего имени, а не от имени Компании. 

5. Права и обязанности Представляющего брокера 
5.1. ПБ обязуется обеспечить соответствие своей партнерской деятельности согласно настоящему 
Регламенту законодательству страны своего проживания (местонахождения) или страны, в которой 
проводятся мероприятия по привлечению Клиентов. 

5.2. ПБ обязуется незамедлительно сообщать Компании о любом законном или незаконном 
вмешательстве третьих лиц в его деятельность. 

5.3. По первому требованию Компании ПБ обязуется прекратить использование рекламных 
материалов, предоставленных Компанией. В случае невыполнения требования Компания имеет право 
перенести все партнерские счета ПБ в архив в соответствии с п. 10.4 настоящего Регламента. 

5.4. ПБ обязан соблюдать конфиденциальность в отношении деятельности Компании и/или той 
информации, которая становится известна ПБ в соответствии с требованиями настоящего Регламента. 

5.5. ПБ обязуется ставить Компанию в известность обо всех фактах или обстоятельствах, ставших ему 
известными, которые могут повлечь за собой неблагоприятные последствия (риски) для Компании. 

5.6. В случае предъявления Клиентами Компании, а также контрагентами ПБ, с которыми ПБ 
заключил договоры в связи с деятельностью в качестве ПБ Компании, претензий, связанных с 
деятельностью ПБ, ПБ обязуется самостоятельно урегулировать все претензии таких Клиентов и 
контрагентов. 

6. Права и обязанности Компании 
6.1. Компания обязуется перечислять на кошелек партнера ПБ вознаграждение в размере и на 
условиях, установленных настоящим Регламентом. 

6.2. Компания несет ответственность за исполнение сделок Клиентов и расчеты по партнерским 
счетам ПБ. Компания не предоставляет ПБ отчеты по сделкам Клиентов, кроме доступных в 
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Партнерском кабинете. 

6.3. Компания имеет право осуществлять контроль над деятельностью ПБ в части выявления 
нарушений со стороны ПБ согласно этому Регламенту. 

7. Ограничения полномочий ПБ 
7.1. Без соответствующего предварительного письменного разрешения Компании ПБ не имеет 
полномочий: 

7.1.1. брать на себя какие-либо обязательства от имени Компании или связывать Компанию 
какими-либо обязательствами; 

7.1.2. публиковать какие-либо заметки (статьи, письма) или способствовать написанию заметок 
(статей, писем), касающихся Компании, в какие-либо газеты, журналы и другие периодические 
издания, а также публиковать на различных ресурсах (в блогах, социальных сетях, на форумах и 
т. п.) любые материалы, которые могут нанести ущерб положительному имиджу Компании и 
нанести материальный ущерб Компании; 

7.1.3. давать какие-либо гарантии и/или обещания, делать какие-либо заявления в отношении 
любых выплат по каким-либо договорам и/или соглашениям, заключенным Компанией. 

7.2. ПБ, вступая в отношения с Клиентами, обязан информировать заинтересованных лиц и Клиентов 
о своем статусе посредника между Клиентом и Компанией и полномочиях ПБ. Именно Компания 
заключает и исполняет Клиентские соглашения с Клиентами, в том числе готовит и подписывает 
необходимую документацию. 

7.3. ПБ не имеет полномочий от своего имени и/или от имени и по поручению заинтересованного 
лица регистрировать нового пользователя в системе Компании и/или акцептовать Клиентские 
соглашения от имени и по поручению Клиентов, пользоваться личными логинами, паролями и 
возможностями Личных кабинетов Клиентов Компании.  

7.4. ПБ не имеет полномочий ни при каких условиях: 

7.4.1. принимать от Клиентов и/или выдавать (перечислять) Клиентам денежные средства. Все 
расчеты с Клиентами осуществляются Компанией; 

7.4.2. выдавать (перечислять) Клиентам напрямую или косвенно полную сумму или часть 
собственных полученных или ожидаемых вознаграждений; 

7.4.3. передавать управление своими Партнерскими счетами ПБ и Партнерским кабинетом 
третьим лицам. 

7.5. ПБ обязуется не размещать и не распространять рекламные материалы любого вида в отношении 
Компании в странах, указанных в пункте 2 Приложения №1 к настоящему Регламенту.  

8. Вознаграждения ПБ 
8.1. Вознаграждение ПБ рассчитывается за оплачиваемые действия, совершенные Клиентами ПБ в 
результате деятельности ПБ в порядке и на условиях, предусмотренных настоящим Регламентом. 
Список и описание оплачиваемых действий для каждой Схемы вознаграждения предусмотрены в 
Приложениях к настоящему Регламенту. 

8.2. Расчетным периодом по всем схемам вознаграждения является календарный месяц. В течение 
месяца после завершения расчетного периода Компания перечисляет рассчитанное вознаграждение по 
каждому партнерскому счету ПБ на кошелек партнера в Личном кабинете ПБ при условии выполнения 
ПБ условий настоящего Регламента и отсутствия обстоятельств, упомянутых в разделе 9 настоящего 
Регламента. 

8.3. Порядок и условия расчета вознаграждения по каждой схеме вознаграждения регулируются 
соответствующими приложениями к настоящему Регламенту 
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8.4. Компания имеет право в одностороннем порядке вносить поправки в условия расчета и 
перечисления вознаграждений на кошелек партнера ПБ в порядке, предусмотренном п. 12.4 
настоящего Регламента. 

8.5. Вознаграждения, указанные в Партнерском кабинете и перечисляемые на кошелек партнера ПБ 
согласно п. 8.1 настоящего Регламента, являются единственным видом поощрения ПБ, и ПБ не может 
претендовать на иные виды поощрения в рамках партнерской программы. 

9. Ответственность ПБ 
9.1. В случае если в результате нарушения ПБ условий настоящего Регламента (включая 
несанкционированные действия или заявления ПБ) против Компании будут выдвинуты какие-либо 
иски, все расходы (убытки), понесенные Компанией, должны быть компенсированы ПБ в полном 
объеме. ПБ не вправе оспаривать размер убытков, предъявленных Компанией к возмещению. Под 
убытками понимаются расходы, которые Компания произвела или произведет для восстановления 
своих прав и интересов (реальный ущерб), а также неполученные доходы, которые Компания 
получила бы при обычных условиях делового оборота, если бы ее права и интересы не были нарушены 
(упущенная выгода) при нарушении имущественных интересов или деловой репутации Компании в 
результате неисполнения или ненадлежащего исполнения ПБ обязательств по настоящему 
Регламенту. 

9.2. В случае если Клиенты в партнерской группе или расчетное вознаграждение было получено ПБ в 
результате нарушения условий Регламента, Компания имеет право аннулировать такое 
вознаграждение и вывести привлеченных с нарушением условий Регламента клиентов из партнерской 
группы.  

9.2.1. В случае нарушения ПБ п.п. 3.5.5 настоящего Регламента, Компания вправе полностью 
списать как расчетное, так и ранее перечисленное на кошелек партнера вознаграждение ПБ. 

9.3. В случае нарушения ПБ условий Регламента, Компания имеет право приостановить перечисление 
расчетного вознаграждения ПБ на лицевые счета ПБ до устранения ПБ нарушений. В случае если 
нарушение касается только условий, перечисленных в Приложениях к Регламенту и касающихся 
отдельных схем вознаграждения, приостановка перечисления расчетного вознаграждения ПБ на 
лицевые счета ПБ производится только по тем схемам вознаграждения, к которым относятся пункты 
Регламента, содержащие нарушенные условия. Пункт Регламента считается относящимся к отдельной 
схеме вознаграждения, если это указано в тексте соответствующего пункта, либо пункт находится в 
соответствующем Приложении к Регламенту.  

9.4. Компания вправе покрывать убытки, причиненные ПБ, за счет средств, причитающихся ПБ в 
рамках настоящего Регламента, а также в рамках Клиентского соглашения и его неотъемлемых 
приложений. 

10. Прекращение сотрудничества и архивация партнерских счетов ПБ 
10.1. Компания вправе в одностороннем порядке отказаться от исполнения условий настоящего 
Регламента в случае прекращения действия Клиентского соглашения, заключенного ПБ и Компанией, 
а также в случае неисполнения ПБ своих обязательств, предусмотренных настоящим Регламентом. 

10.2. ПБ может прекратить сотрудничество в рамках одной или всех схем вознаграждения, отправив 
письменный запрос. При удовлетворении заявки указанные в заявке партнерские счета ПБ 
переносятся в архив.  

10.3. Если в течение полугода ПБ, акцептовавший настоящий Регламент, не привлек ни одного нового 
Клиента в рамках одной или нескольких схем вознаграждения, Компания имеет право перенести 
соответствующие партнерские счета ПБ в архив.   

10.4. В случае нарушения ПБ условий п. 3.5.5, 3.6, 3.7, 3.8, Раздела 4, п. 5.3, п. 7.1 и 7.5, а также 
неоднократного нарушения ПБ прочих условий Регламента, Компания имеет право перенести все 
партнерские счета ПБ в архив.   

10.5. В случае переноса счета в архив на основании п. 10.2, 10.3 и 10.4 настоящего Регламента, 
расчетное вознаграждение, не перечисленное на кошелек партнера ПБ до момента архивации, 
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списывается. Клиенты, присутствовавшие в партнерской группе в рамках соответствующей схемы 
вознаграждения, выводятся из партнерской группы.  

10.6. Компания имеет право, но не обязанность, восстановить партнерский счет из архива по 
письменному запросу клиента, при этом результаты действий, произведенных в соответствии с п. 10.5 
настоящего Регламента, не подлежат отмене. 

11. Форс-мажор 
11.1. Ни одна из сторон не будет нести ответственность за полное или частичное неисполнение 
любой из своих обязанностей, если неисполнение будет являться следствием форс-мажорных 
обстоятельств (наводнение, пожар, землетрясение и другие стихийные бедствия, а также войны или 
военные действия разного рода, блокады, постановления органов государственной власти и иные 
чрезвычайные и непредотвратимые обстоятельства, не зависящие от воли сторон). 

11.2. Сторона, для которой создалась невозможность исполнения обязательства, о наступлении, 
предполагаемом сроке действия и прекращении вышеуказанных обстоятельств обязана немедленно, 
однако не позднее 5 рабочих дней с момента их наступления и прекращения, в письменной форме 
уведомить другую сторону. 

11.3. Факты, изложенные в уведомлении, должны быть подтверждены компетентным органом или 
организацией соответствующей страны. Неуведомление или несвоевременное уведомление лишает 
сторону права ссылаться на любое вышеуказанное обстоятельство как на основание, освобождающее 
от ответственности за неисполнение обязательства. 

11.4. Если невозможность полного или частичного исполнения обязательства будет существовать 
более 3-х месяцев, Соглашение автоматически расторгается. 

12. Разное 
12.1. В случае возникновения спорной ситуации с Клиентами, привлеченными ПБ, мнение Компании 
будет решающим. 

12.2. В случае если одна из сторон не предъявляет второй стороне требований по исполнению 
обязательств, последняя не освобождается от исполнения обязательств по условиям настоящего 
Регламента, а также это не означает отказ от обязательств. 

12.3. При возникновении разногласий русскоязычная версия настоящего Регламента обладает 
приоритетом, по сравнению с версиями настоящего Регламента на других языках. 

12.4. ПБ признает, что Компания имеет право изменить отдельные положения настоящего 
Регламента в любое время после предварительного письменного уведомления ПБ за 1 (один) 
календарный день до введения таких изменений. Любое такое изменение вступает в силу в срок, 
указанный в таком письменном уведомлении. 

12.5. Письменным уведомлением/запросом в рамках настоящего Регламента является один из 
следующих способов коммуникации: 

12.5.1. электронная почта; 

12.5.2. почтовые отправления; 

12.5.3. объявления в разделе «Новости компании» на Веб-сайте Компании или в Партнерском 
кабинете. 

12.6. ПБ соглашается, что Компания будет использовать контактную информацию ПБ, например, 
адрес, электронную почту и др., указанную им в анкете регистрации Клиента, для направления ему 
писем и (или) предложений. 

12.7. Любая корреспонденция (документы, объявления, уведомления подтверждения, отчеты и др.) 
считается полученной ПБ: 
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12.7.1. через один час после отправки на его электронный адрес, указанный в анкете 
регистрации Клиента; 

12.7.2. через семь календарных дней с момента почтового отправления; 

12.7.3. через один час после размещения объявления в разделе «Новости компании» на Веб-
сайте Компании или в Партнерском кабинете. 

12.8. ПБ обязан незамедлительно проинформировать Компанию о любых изменениях в информации, 
указанной в анкете регистрации Клиента, а также о любых изменениях, касающихся изменения 
данных юридического лица, если оно выступает в качестве ПБ. Уведомление может быть направлено 
посредством почтовой, электронной или иной связи, позволяющей: 

12.8.1. оперативно довести информацию до Компании; 

12.8.2. достоверно установить, что уведомление исходит именно от ПБ. 

Приложение №1: Территориальные ограничения 
1. Представляющим брокером в рамках настоящего Регламента может быть физическое лицо – 
гражданин и налоговый резидент Российской Федерации, а также гражданин и налоговый резидент 
или юридическое лицо, созданное в соответствии с законодательством нижеперечисленных стран: 

 Азербайджан; 
 Армения; 
 Беларусь; 
 Грузия; 
 Казахстан; 
 Киргизия; 
 Молдавия; 
 Таджикистан; 
 Туркмения; 
 Узбекистан; 
 Украина. 

2. ПБ запрещается размещать и распространять рекламные материалы любого вида в отношении 
Компании в нижеперечисленных странах: 

 Австрия; 
 Беларусь; 
 Бельгия; 
 Болгария; 
 Великобритания. 
 Венгрия; 
 Германия; 
 Греция; 
 Дания; 
 Ирландия; 
 Испания; 
 Италия; 
 Канада; 
 Кипр; 
 Латвия; 
 Литва; 
 Люксембург; 
 Мальта; 
 Нидерланды; 
 Новая Зеландия; 
 Польша; 
 Португалия; 
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 Румыния; 
 Словакия; 
 Словения; 
 США; 
 Финляндия; 
 Франция; 
 Хорватия; 
 Чешская Республика; 
 Швеция; 
 Эстония. 

 

Приложение №2: Схема вознаграждения «Revenue share» 
1. Оплачиваемым действием в схеме вознаграждения “Revenue share” является закрытие сделки 
Клиентом ПБ 

2. Формулы и актуальные ставки расчета вознаграждения за оплачиваемое действие по каждому типу 
счета опубликованы в Партнерском кабинете. 

3. Вознаграждение рассчитывается с момента признания Клиента Клиентом ПБ либо с момента 
включения счета в партнерскую программу (что наступит позже).  

4. По всем счетам типа Standard для расчета вознаграждения в качестве размера спреда используется 
значение Typical Spread, равное среднему значению спреда за предшествующий период для данного 
инструмента. Значения Typical Spread публикуются в Партнерском кабинете. 

5. По всем счетам типа ECN для расчета вознаграждения используется фиксированный размер 
комиссии. Используемый размер комиссии публикуется в Партнерском кабинете. 

6. Условием для перечисления Компанией вознаграждения на кошелек партнера ПБ в рамках схемы 
вознаграждения «Revenue share» является наличие у ПБ 3-х Активных клиентов в последнем 
завершенном расчетном периоде или иные условия в рамках действующих акций. «Активный клиент» 
— Клиент в партнерской группе ПБ, объем торговых операций которого по счетам, включенным в 
партнерскую программу, составил не менее одного стандартного лота за расчетный период. 

7. Сумма рассчитанных вознаграждений по схеме Revenue Share за расчетный период со сделок одного 
из Клиентов ПБ не должна превышать 70% от общей суммы рассчитанных за данный период 
вознаграждений по схеме Revenue share. 

8. В случае если в соответствии с п. 9.3 настоящего Регламента и/или пп. 6–7 Приложения №2 к 
Регламенту перечисление рассчитанного вознаграждения на кошелек партнера ПБ приостановлено в 
течение более чем двух расчетных периодов подряд, не перечисленное рассчитанное вознаграждение 
может быть списано Компанией по следующей схеме: 

8.1. 20% вознаграждения, рассчитанного за период, предшествующий предпоследнему из 
завершенных периодов; 

8.2. 50% вознаграждения, рассчитанного за период, предшествующий периоду, описанному в п. 
8.1 Приложения №2 к Регламенту; 

8.3. 100% вознаграждения, рассчитанного за более ранние периоды относительно периода, 
описанного в п. 8.2 Приложения №2 к Регламенту. 

9. Фактическое списание вознаграждения, подлежащего списанию по схеме, описанной в п. 8, может 
быть произведено в любое время по усмотрению Компании. 

10. Компания имеет право по запросу ПБ вывести Клиента из партнерской группы ПБ.  

11. В случае если со времени последней торговой операции Клиента прошло более трех месяцев, 
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Компания оставляет за собой право вывести этого Клиента из партнерской группы ПБ. 

12. При отсутствии оснований для вывода Клиента из партнерской группы, предусмотренных п. 10 и 
11 Приложения №2 к Регламенту, вознаграждение ПБ рассчитывается от момента регистрации 
Личного кабинета до момента закрытия Личного кабинета Клиента. 

13. Компания не рассчитывает и не перечисляет на кошелек партнера ПБ вознаграждение по всем 
счетам типа Standard за позиции, закрытые менее чем через одну минуту после открытия. 

Приложение №3: Схема вознаграждения «CPA» 
1. Оплачиваемым действием по схеме вознаграждения “CPA” являются: 

1.1. факт верифицированной регистрации Клиента ПБ;  

1.2. пополнение Клиентом ПБ своих счетов в течение Холда. 

2. Вознаграждение согласно п. 1.1 выплачивается, если Клиент в течение Холда выполнил хотя бы 
одно из следующих условий: 

2.1. пополнил свои счета не менее, чем на 1 доллар США или на эквивалентную сумму в другой 
валюте; 

2.2. прошел верификацию телефонным звонком. 

3. Размеры вознаграждений, формула расчета и срок Холда опубликованы в Партнерском кабинете. 

4. Вознаграждение рассчитывается и перечисляется на кошелек партнера только в случае, если у 
клиента ранее не было Личного кабинета в компании. 
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Приложение №4: Программа Лояльности 
1. Программа Лояльности предполагает начисление дополнительного процента к общей сумме 
ежемесячного рассчитанного ПБ вознаграждения. 

2. Процент надбавки зависит от общей суммы полученного вознаграждения ПБ по итогам месяца: 

Вознаграждение в месяц Надбавка по Программе Лояльности 

от 1 000 до 5 000 USD 5% 

от 5 000 до 10 000 USD 10% 

от 10 000 до 20 000 USD 15% 

свыше 20 000 USD 20% 

 

3. Условием для начисления Компанией дополнительного процента в рамках Программы Лояльности 
является наличие у ПБ 3-х новых привлеченных клиентов с пополнением не менее 1 USD за расчетный 
период. 

Компания оставляет за собой право отказать ПБ в участии в Программе и начислении 
дополнительного процента по своему усмотрению. 


